Krystian

MBA Executive - Menedzer - Konsultant

Szukam roli, w ktérej moge zbudowac lub przeksztatci¢ zespét sprzedazowy, wdrozy¢
skuteczng strategie i byc¢ rozliczany z realnych wynikéw. tacze myslenie strategiczne z
egzekucja: od analizy rynku, przez budowanie struktury, az po zamkniecie kontraktu.
Rozumiem finanse przedsiebiorstw od strony banku, funduszu i klienta, co pozwala mi
prowadzi¢ negocjacje i budowac relacje na poziomie zarzaddéw.
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KOMPETENC]JE

*Budowanie strategii sprzedazy B2B

*Zarzadzanie i rozliczanie zespotéw

eNegocjacje na poziomie zarzagdéw

*Restrukturyzacja finansowania firm
eFaktoring i zarzadzanie naleznosciami

*Controlling i odpowiedzialnos¢ za
wynik

*Sie¢ kontaktéw w sektorze
finansowym

*Coaching i rozwdj handlowcéw
*Go-to-market nowych produktéw
*Analiza danych i wnioski decyzyjne
*Komunikacja i prezentacje zarzadowe

*Relacje z bankami i funduszami

EDUKACJA

2021 - 2023

MBA Executive, Dyplom z
wyréznienie!

Akade B

2013 - 2015

Zarzadzanie finansami

przedsiebiorstw, Magister
WSB Ch

2010 - 2013

Ekonomia Menedzerska, Licencjat
WSB Chc

Dyrektor Zarzadzajacy, Czlonek Zarzadu

Stworzenie i realizacja kompleksowej strategii sprzedazy: buyer persona, kanaty
sprzedazy, propozycja wartosci, nadzorowanie i rozliczanie realizacji

Wzrost wolumenu sprzedanych towaréw o 15% rok do roku

Petna odpowiedzialnos$¢ za wynik finansowy spétki: kontrola cash flow, marzy,
naleznosci i budzetéw

Koordynacja wspétpracy z dostawcami i klientami w celu zapewnienia jakosci dostaw

Dyrektor Sprzedazy, Czlonek Zarzadu

Realizacja projektéw restrukturyzacji finansowania przedsiebiorstw, wolumeny od 1
do 50 min PLN

Koordynowanie wspétpracy miedzy bankiem finansujgcym a klientem,
opracowywanie strategii i nadzér nad procesami

Wspéttworzenie strategii sprzedazy produktéw finansowych dla przedsiebiorstw w
kanale brokerskim

Zarzadzanie 5-osobowym zespotem handlowcéw: rekrutacja, coaching, szkolenia
Menedzer Projektu, Faktoring

Budowa nowego rynku faktoringu dla biznesu, wspétudziat w tworzeniu produktu i
strategii sprzedazy

Pozyskanie stabilnego portfela klientéw w kilkunastu branzach, srednie IRR 15%,
zysk roczny z portfela ponad 2 min PLN

Odpowiedzialnos¢ za rynek Polski potudniowej, koordynacja kluczowych partnerstw
biznesowych

Regionalny Kierownik Sprzedazy

Sprzedaz ustug faktoringowych dla kluczowych klientéw, limity od 500 tys. PLN,
realizacja planéw na poziomie 120%

Zarzadzanie rynkiem w woj. $laskim, Opolskim i cze$ci Matopolski, ponad 50
partneréw biznesowych w regionie

Koordynowanie sprzedazy doradcéw bankowych w oddziatach na terenie Gérnego
Slaska

Kierownik Sprzedazy

Sprzedaz ustug zarzadzania naleznosciami: windykacja, wykup wierzytelnosci,
faktoring

Roczny dochéd z portfela 1,8 min PLN, realizacja na poziomie 200% planu
sprzedazowego

Budowanie wspétpracy z posrednikami: brokerzy, doradcy finansowi, biura
rachunkowe

Przedsiebiorca

Doradztwo finansowe dla przedsiebiorstw w zakresie pozyskiwania finansowania

Zarzadzanie 5-osobowym zespotem sprzedazowym, budowanie relacji z ponad 30
dostawcami ustug finansowych

Regionalny Kierownik Sprzedazy

Sprzedaz produktéw bankowych dla segmentu MSP, realizacja planu na poziomie
120%

Budowanie relacji z klientami biznesowymi i nawigzywanie wspétpracy z
posrednikami



